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Les Négociales séduisent
étudiants et professmnnels

Jeunes gens en costard-cravate, jeunes filles
en tailleur et talons hauts dans les cou-
loirs. Samedi, ces éléves de I'TUT montraient
un visage un peu différent de celui qu'on a
I'habitude de voir chez les étudiants. Et
pour cause. Ces 70 jeunes passaient le con-
cours des Négociales, un challenge national
qui réunira les meilleurs étudiants de toute
la France a Nancy dans une dizaine de
jours. Premiére étape de cette journée ma-
rathon : le cas & présenter en une petite di-
zaine de minutes & un jury qui, évidem-
ment, a recu des consignes pour déstabili-
ser les candidats. Matéo Bosq est I'un des
premiers & passer. Avec un léger stress
* bien compréhensible dans la voix, il se
lance et tente de convaincre un couple de
boulangers de proposer dans sa boutique
le produit qu'il représente. Un exercice pas
| aussi évident qu'on pourrait le croire. Tout
compte, de la présentation a la voix, de la

maniére de parler aux arguments avancés. -

« Ce n'élait pas facile, mais je me suis accro-
ché, sourit I'étudiant en deuxiéme année de
gestlon et administration des entreprises.
J'ai trouvé que c’élait vraiment lrés intéres-
sant d’autant que dans mon cursus, je n ar
méme pas de cours de negocmnon »,

Se faire connaltre pour
un éventuel recrutement

C'est 1a 'une des principales différences
avec la premiére session des Négociales, or-
ganisée I'an dernier : les étudiants de tou-
tes les filigres et formations de I'lle pou-
vaient se présenter. Bien siir, ceux dont le
projet professionnel se rapproche du com-
merce étaient les plus nombreux, mais cela
ne les empéchait pas de stresser avant

I.eh'mble des étudiants et professinn s sont montrés satisfaits de cette
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2¢ édition des Négociales.

d'entrer dans les salles : «Je frouve cela po-
sitif qu'ils soient un peu nerveux, précise

Thierry Roghe, parrain de cette deuxiéme

édition. Cela prouve qu'ils se sont pris au jéu
et qu'ils se sont impliqués. Parmi les jeunes
que j'ai auditionnés, les.deux tiers étaient vrai-

. ment intéressants. Maintenant, il faut les en-

courager les inciter a p@ursuwre dans une
voie qui potirra permeltre d notre ile de se dé-
velopper économiquement ».

Un avis-que partage Jean-Philippe Paﬂler

I'un des 90 jurés, qui trouve les candlda_ts :

« plutdt investis et les enseignants trés profes-
sionnels. On voit que les jeunes ont fotale-
ment adhéré a leur démarche ». Dans I'aprés-
midi, les étudiants ont planché sur un
deuxiéme cas, et seuls les meilleurs ont
présenté le troisiéme. Ils ne seront que peu
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d’élus & s'envoler pour Nancy, mais chacun
aura pu trouver son compte dans la jour-
née: « Les rencontres avec les professionnels,
qui sont trés nombreux cetfe année, permet-
tent de nouer des contacts qui seront utiles
dans l'avenir. Les pastilles de couleur sur
nos badges indiquent si on est & la recherche
d'un stage, d'une alternance ou d'un emploi.
Cela peut ouvrir des portes et ce n'est pas né-
gligeable », expliquent Paula Milelli et Natha-

. lie Moretti, qui ont participé a I'organisation.
“ Au-dela. du challenge en lui-méme, c’est

peut-étre celale vrai défi que représentent
les Négociales : une maniére d'inscrire dans
la réalité ceux qui seront les forces vives de
demain.
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